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POR LUCIA PEREZ-
MORENO

n su mundo de “eti-

quetarigurosa” (trajes

Ermenegildo Zegna,

zapatos Prada y plu-

mas Mont-Blanc), los
abogados corporativos no van a
los tribunales, lo que hace que
sean vistos como “superficiales”
por el resto del gremio. En cam-
bio, asisten a conference-calls, a
asambleas de accionistas, a ins-
tancias regulatorias para “empu-
jar” sus asuntos y de vez en
cuandoaNueva Yorka cerrar tra-
tos con bufetes asociados.

“Este es un negocio de mar-
genes, todo se maneja con
criterios de productividad”, re-
conoce Ricardo Rios, uno de
los socios de Rios Ferrer y Gui-
lién Llarena,

Y eso se traduce en presion
sobre quienes ejercen csta
actividad. Por ejemplo, a sus
escasos 28 afos, Daniel Muiiiz
Quintanilla en un dia cualquie-
ra de trabajo toma decisiones
que pucden ser determinantes
paracerrar o rechazar operacio-
nes millonarias por cuenta de
sus clientes. Abogado de Mija-
res, Angoitia, Cortés y Fuentes
-uno de los grandes despachos
que asesora a empresas triple
A-, asiste a los socios (duefios)
del bufete en la supervision de
grandes fusiones, adquisicio-
nes, colocaciones en Bolsa y
reestructuraciones, entre otras
transacciones. “Aqui tomamos
muchas decisiones y el trabajo
es estresante.”

Su vida social estd ligada a
lalaboral donde, ademds, estin
sujetos a duras presiones, “Aqui
todo es urgente. Los deadlines
son muy agresivos”, comenta
Muiiiz. Todos los fines de mes
la empresa de servicios juridi-
cosevaliael desempenode ca-
da uno de sus operadores para
ver si facturd lo suficiente.

A cambio, su trabajo ¢s muy
cotizado. Algunas de las gran-
des firmas llegan a obtener in-
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Tarifas promedio
Socios

~ J De $250 a $320 délares por hora
I (dependiendo de experiencia y prestigio).

1 En promedio cada abogado corporative
factura entre 1,600 y 2,000 horas por ano.

I Cada socio gana anualmente entre
 $400,000 y $640,000 dblares.

FUENTE: Encuesta realizada entre varios despachos.

gresos por més de s2o millones
de dalares al afio , de acuerdo
con una encuesta confidencial
encargada poruna de ellas. Una
operacion tipica de fusion o ad-
quisicion le puede dejar a un
despacho entre $70,000 vy
£120,000 doélares.

Estos profesionales deben
conocer a la perfeccion las leyes
del pais, manejar nociones de fi-
nanzas, administracion y conta-
bilidad, y serbilingties. “El grado
de responsabilidad es enorme y
los errores pueden costar millo-
nes de dolares”, advierte Mufiiz.
También debenserespecialistas
en derecho internacional, pues
con la mundializacion de la
economia cada vez atienden
mas asuntos de empresas mul-
tinacionales. “La globalizacion
avanza mas rapido que las legis-
laciones locales, loque creamu-
chos conflictos de leyes™

La mayoria de los abogados
jovenes de las principales com-
paiias de este negocio provie-
ne de las mejores universidades
particulares, conoce el ameri-
canway oflife y tiene algin pos-
grado en Estados Unidos, Casi
todos han pasado una tempora-
da en bufetes de Nueva York o
Londres.

Muiiiz, por ejemplo, estudid
derecho en la Universidad Ibe-
roamericana, tiene un posgrado
de la Universidad de George-
town, Washington, y trabajé un
anio en las oficinas de Baker &
McKenzie en Londres, antes de
aterrizar en su actual trabajo en
México. No oculta su gran an-
helo de volverse socioalgin dia.
Para ello, ademas de dedicarle
muchas horas asu trabajo y pro-
bar su habilidad, tendrid que
mostrarle una lealtad a pruecba
de fuego a los demas socios.
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LOS MAS GRANDES

Laos siguientes son los siete mayores despachos de
Mexico de acuerdo con la cantidad de abogados

que los conforman.

Drigen. Fundado en 1947,

similares.

EL DECANO
Santamarina y Steta

Estractera. Cuenta con 64 abogados; 20 son socios. Recien-
temente abrid oficinas en Monterrey.

Servicies. Ofrece toda la gama de servicios corporativos,
Cliestes. Es uno de los despachos con mayor clientela nacio-
nal. que le aporta mas de 50% de sus Ingresos. Asesord
a Grupo México, de German Larrea, en la compra de la
multinacional minera Asarco. También ayudo a sava a ce-
rrar la adquisicion de Bancomer y a varios grupos en la
privatizacion de aeropuertos. La Secretaria de Comuni-
caciones y Transportes fue su cliente en procesos

WWW.EXPANSION.COM.MX

Baker & McKenzie

Origen. E5 una multinacional es-
tadounidense que legd a Mé-
xico en 1995 al adquirir Bufete
Sepuiveda. Su primeraoficina
regional es la de Caracas, Ve-
nezuela, establecida en1945,
Estructura. Tiene oficinas en 62
palses, con 4,000 abogados;
en México cuenta con 138
abogados, de 105 cuales 43
son socios, Presente en Ciu-
dad Juarez, Tijuana, Monte-
rrey, Guadalajaray ciudad de
México.

Servicies. Cubre todas las areas
corporativas, litigio y fiscal.
Clientes. Casi todos son empre-
sas estadounidenses.

12

Bryan, Gonzalez,
::rzqas & Gonzalez-

Origen. Fundado en 1945,
Estractura. Tiene 93 abogados; 12
son socios, Sus oficinas se lo-
calizan en Tijuana, Monterrey,
Ciudad Judrez, Matamoros,
Chihuahua y Distrito Federal
(or). Desde 1988, también en
Nueva York, donde brinda
servicios de cabildeo en el
Congreso de Estados Unidos.
Servicies. Cubre todas las dreas
corporativas, fiscal, laboral y
litigio.

Cliestes. Los principales son
maquiladoras de |a frontera
norte.
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Un pastel que crece

Los primeros despachos corpo-
rativos que abrieron puertas en
México fueron creados por es-
tadounidenses hace poco masde
unsiglo. Cruzaban la frontera pa-
ra defender los intereses de sus
clientes. “Ellos nos ensefiaron lo
que es este trabajo”, dice Rafael
Robles, socio de Franck, Galicia
y Robles, Mis adelante, prolife-
raron las oficinas de estos servi-
cios juridicos en la ciudad de
México gracias a una clientela
estable en el sector financiero y
a la creciente inversion prove-
niente de la unién americana,
Entrelos mds tradicionales estin
Basham, Ringe y Correa, que na-
cid en 1904; Goodrich, Riquelme
y Asociados, fundado en 1934; y
Creel, Garcia-Cuéllar y Miiggen-
burg, en 19306.

La hora dorada para ellos
llegd conla presidencia de Car-
los Salinas de Gortari (1988-
1904), quien abrid en grande las
puertas a los capitales fori
neos. Durante su gobierno el
monto de inversion extranjera
se multiplico, lo que trajo una
fuerte demanda de serviciosle

ABUNDANCIA,
Hay tanto negocio que nos damos el lujo
de ser selectivos.

SAMUEL GARCIA-CUELLAR
SOCIO DE CREEL, GARCIA-CUELLAR Y MUGGENBURG

Basham, Ringe
y Correa

Wigen. Fundado en 1903, es
consideradoel despachomas
antiguo del pais.

Estractura Tiene 91 abogados;
18 son socios. Sus oficinas
principales estan en el pr y
Monterrey.

Servicios. Abarca todas las es
pecialidades corporativas y
ofrece también asesoria fis
cal y laboral. La salida de
Paulino Olavarrieta, uno de
sus grandes nombres, dejo
a la firma sin su cabeza mas
visible

Cliestes. Entre ellos esta Coca
Cola, que ha acudido a este
despacho para defenderse
de acusaciones de practicas
monopolicas,

50 12 - 26 pe Junio, 200
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Jaurequi, Navarrete,
Nader y Rojas

Origen, FUNdado en 1974,
Estructuna. Tiene 60 abogados; 18
son socios. Miguel Jaurequi
uno de sus miembros, es uno
de los grandes nombres en el
sector. Reclentemente se aso
cié con Mayer, Brown & Platt,
un prominente despacho de
Chicago, Estados Unidos
Semvicles. Es reconocida en fu
siones, adquisiciones yopera-
ciones financieras

Chestes. Telefdnica, Sempra,
Pefioles, Telmex, Elektra y
Cablevision

Goodrich, Riguelme
y Asociados

Origen. Fundado en 1934, como
producto de laescision de Ba
cham, Rich y Correa

Estractwra. Tiene 55 abogados;
21son socios. Posee oficinas
en Paris. A pesar de su gran
tamafio, no ha tenido uncre-
cimiento destacado debidoa
que unos afios atras estuvo
envuello en un escdandalo
cuando su cliente Coca-Cola
fue acusado de evasion de
impuestos; uno de sus so
cios, Jess Dalton, terminden
la carcel

Clientes. Su fuerte son los clien
tes europeos.

Creel, Garcia-Cuéllar
y Muggenburg

Origen. Fundado en 1936,
Estractura. Tiene 45 abogados;
11 son socios. A pesar de su
antigiedad, se caracteriza
por una buena mezcla gene-
racional

Servicios. Cubre todas las areas
corporativas, incluyendo
operaciones financleras vy
hoteleria

Chentes Entre suclientela estu
vo PanAmSat, cuando ob-
tuvo concesiones satelitales,
asicomo la multinacional Vo-
dafone, para la adquisicion
de 33% del paquete acciona
rio de lusacell por casi 1,000
millones de dolares.
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gales. Rios afirma que en ¢se
sexenio ¢l namero de f‘iii.l'f('--
corporai Ivos se \ill|‘|l\ 0.

Si bien algunas firmas no so
brevivieron a la crisis de 1095,
otras se fortalecieron. Alg
delos !.’T‘HILIL‘Hb'L”.I.'tl‘\.t.illt‘llll\
braron fueron adquiridos por
extranjeros mas {"l\-.h‘l'-. 1508, Tal
fue ¢l caso de Bufete Sepulve
da, comprado por ¢l mulrina
cional Baker & McKenzie, ¢l
mas grande de México hoy dia.

Luego el mercado volvio a
crecer vy diversificarse. Actual
mente, “hay tanto negocio que
podemosdarnosel lujo deserse

lectivos” comenta Samuel Gar-

cla-Cuéllar, socio de Creel,
Garcia-Cuéllar y Miiggenburg y
con més de so afos de prictica
De acuerdocon larevista La
tin Lawyer México tiene mas
oficinas de .||I\l§.‘.!l|u\ COrpora-
tivos que Brasil. No hay un re
gistro de la cantidad exacta,
pero enel medio se cree que de
unos cuintos que existian an
tesdel Tratado de Libre Comer

LEGADO
GRINGO.
Los
estadounidenses
nos ensenaron lo
que es este
trabajo.
RAFAEL ROBLES
SOCIO DE FRANCK,
GALICIA Y ROBLES

IGUAL DE PODEROSOS

L e

Los despachos considerados medianos por su numere de abogados pueden llegar a facturar mas que los

grandes; tambien atienden operaciones gigantescas. Estos son los mas activos y de mayor crecimiento.

Barrera, Siqueiros
y Torres Landa

Drigen. Fundado en 1948
Estractera. Tiene 40 abogados

12 son socios. Comenzo comy
negocio familiar y en los ulti
mos afios ha tenido un fuer
te crecimiento

Servicios. Litiga v tod
clasede asuntoscorporative

Chentes. Secret de Comur

caciones y Transportes, Glo
bal Crossing, Marcatel, 1y

Dor lio

Azteca y Don Ju
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Von Wobeser y Sierra
Origen. Fundado en 1986
Estructura. Tiene 37
profesionales

nay varios eu

ropeos y estadounidenses

Servicios. Ofrece toda clase de

SErvICIOS COfr rativ

Clientes. Sus clientes son princ
palmente del sector telecomu

nica nes v de las industrias

utomotriz vy electronica

abogados;

Martinez, Algaba,
Estrella, de Haro
y Galvan-Duque

Origen. Fundado en 1969

Estructra. Tiene 36 abogados;
nueve son socios, En los ulti
3n0s ha duplicado
el numero de profesionales
Serviches, Cubre todas las areas

rporativas, incCluyendo de-

Imos cuatro

rech mercantil, especial

mente en materia bancaria y

financiera. Tambien tiene

ired ae ntgi

Chentes. Participaenvarios pro
cesos de bancarrota e insol
Jencia “iera

White & Case

Origen. Fundado en 1991
Estructura. Tiene 35 abogados
10 son socios, con buena mez
cla generacional. Es una de
las firmas que mds crece, gra
cias a la inversion extranjera
an « wector financiero. Re
cientemente ingresdal despa
cho el ex secretario ejecutivo
-]._-\ PAF -,-'II-:-f\?‘--'._.\l_]_"

Servicios. Su especialidad es el fi
nancliamiento de proyectos y
sector crediticio

Cliestes. ApoyG a Banamex en
su ventaa Citigroup, operacion

-

1 $12,500 millones

También asesord

a France Telecom cuando
vendid sus accionesde Telmex
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NUMEROS
INFLADOS.
La presién por
facturar es tan
grande que los
abogados se ven
obligados a
mentir respecto
a las horas
trabajadas.
DIONISIO KAYE,

SOCIO DE SANCHEZ,
DEVANY Y ESEVERRI

SATON

URIEL

cio de América del Norte, hoy
operan en el pais miles, si se
incluye a pequefas oficinas y
profesionistas independientes;
los grandes y medianos despa
chos no son mas de 15 0 20,
Laatomizacion del mercado

se debe en parte a las constan-
tes escisiones, Dionisio Kaye,
socio del multidisciplinario
Sanchez, Devany y Eseverri,
con 30 afos de experiencia,
afirma que en México los
abogados no saben trabajar en

Mijares, Angoitia,
Cortés y Fuentes

Origen. Fundado en 1995,
Estructura. Tiene 34 abogados;
ochoson socios. JuanMijares
es uno de los nombres desta
cados en el medio corporati
VO por su gran experiencia
Otrode los socios, Alfonso de
Angoitia, es vicepresidente
de Finanzas de Televisa
Clieates. Entre otros asuntos,
atiende losde Isaac Saba Raf-
foul, al que ayudo a cerrar la
compra de Trevira, una mul-
tinacional de poliéster y de
Televisa,

FUENTE: Latin Lawyer, el mundo del abogado (febrero de 2002)

54 : 12 - 26 pe Junio, 20¢

Ritch, Heather
y Miiller

Origen. Fundado en 1975
Estructura. Tiene 20 abogados;
ocho son SOCIDS.

Servicios. Apoyo a firmas extran-
jeras que quieren invertir en
México. Su especialidad son
operaciones bancariasy finan-
ciamiento de proyectos.
Cliestes. En los dltimos anos
harepresentado avarios ban
cos extranjeros en Meéxico.
Asesoro a grupos de empre-
sarios mexicanos en la nego-
ciaciondel capitulo linanciero
del 1.c de América del Norte

Franck, Galicia
y Robles

Drigea. Fundado en 1994, Surge
de una escision que hubo en
Santamarina & Steta.
Estractura. Tiene 26 abogados;
ocho son socios. Reciente-
mente expulsd a Alejandro
Duclaud, investigado en Eu
por supuesto uso indebido
de informacién confidencial
Servicios. Ofrece todos los ser-
vicios corporativos, como fi-
nanciamiento de proyectose
inversion extranjera.

(liestes. Maneja varios asuntos
del empresario Carlos Slim.

y despachos entrevistados

equipo; las oficinas “parecen
pequeias boutiques. No en-
tienden que el siglo xx1 es pa-
ra sumar y no para restar.”

Dada laenorme cantidad de
dinero gue se maneja en este
negocio, “la causa mas comin
de las separaciones son los
conflictos econémicos”, expli-
ca Francisco Cossu, socio
de Cossu-Sdenz, un despacho
ubicado en Los Cabos, Baja Ca-
lifornia, donde brinda asesoria
en asuntos inmobiliarios, fis-
cales y fiduciarios.

Otrarazon, agrega Kaye, esla
falta de oportunidades para los
jovenes. “Los despachos tradi-
cionales sufren escisiones por-
que los muchachos se hartan de
no progresar y de no conocer la
informaciénsobre los ingresos™
de la compaiia donde trabajan.

Ultimamente, lacompeten-
cia ha crecido como conse-
cuencia de la llegada de
muchas filiales de grandes bu-
fetes de Estados Unidos vy
Europa que vienen arepresen-
tar a sus clientes; a raiz de los
tratados de libre comercio ellos
va pueden prestar servicios
aqui, siempre y cuando cuen-
ten con profesionales egresa-
dos en escuelas mexicanas, de
modo que conozcan las leyes
locales.

Rios, Ferrer
y Guillén-Llarena

Origes. Fundado en 1989,
Estructura. Tiene 20 abogados y
seis son socios. Este afio pla-
neacontratar aotros10ymu-
darse aoficinas mas grandes.
Servicios. Cubre el drea corpora-
tiva y también tiene litigio y
laboral

Clientes. Entre ellos estan Gene-
ral Electric y Phillips Morris.
Recientemente hizo el disefio
legal del nuevo esquema de
concesiones carreteras.
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“Hay mucha competencia
que se manifiesta en la contra-
tacion de abogados”, senala Car-
los Creel, otro de los socios de
Creel,Garcia-Cuéllar y Miiggen-
burg. Los despachos mis pode-
rosos estin atentos a los pasos
de los especialistas del medio y
se los disputan.

Para conseguir clientela, des-
pliegan toda clase de recursos y
encantos. La mayoria hace una
intensa labor de relaciones pa-
blicas y mercadeo. Los naciona-
les se asocian con grandes
participantesinternacionales del
ramo e invitan a clientes poten-
ciales a sus oficinas. Sin embar-
go, para Robles es “indigno” salir
a buscar clientes.

Una prdctica que se extien-

WWW.EXPANSION.COM MX

de y que revela la creciente
concurrencia en este medio
es que las compafiias interesa-
das en contratar servicios juri-
dicos corporativos invitan
selectivamente a varios bufe-
tes para que presenten sus pro-
puestas y presupuestos,

A diferencia de las podero-
sas estadounidenses, con alto
grado de especializacion, en
México lamayoriade las firmas
tratan toda clase de asuntos, co-
mo laborales, fiscales y de liti-
gio. "Aqui todos somos un poco
toddlogos”, admite Muifiiz. “No
tenemos el volumen de asuntos
que tienen los grandes despa-
chos en Estados Unidos, donde
se producen 10 fusiones a la se-
mana”, dice Rios.

Etica y derecho

Mientras en la union americana
los profesionistas deben acredi-
tarsusconocimientosnosolocon
su universidad, sino con la barra
de abogados de su estado, donde
se les imponen normas de érica
rigurosas, en México cadaunoes
libre de adscribirse a las asocia-
ciones de abogados que desee y
de fijar sus propios estindares de
actuacion. Aungue la gran mayo-
ria tiene c6digos muy rigurosos
de comportamiento para mante-
nerenalto sureputacion, existen
numerosos incidentes que de-
muestranque este medio se pres-
ta a toda clase de actos ilicitos,
admite un experto del sector que
pidié el anonimato.
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Hay 1sos  documentados

de abuso de informacion en

08 (i HEUNOS ADOEAdOs util-

zaron su conocimiento de las

raciones de sus clientes pa

\L‘III_I-I:'_',-n_'\_'\lllit"m‘l_'1".::1‘-Il 545

En México nunca se ha segui
1o un procedimiento penal pot
este npo de conductas, pero en

Estados Unidos se han abierto
investigaciones contra bufetes
mexicanos, Un caso muy sona
do es ¢l de Alejandro Duclaud,
wcusado a finales de 2000 por
la Securities and Exchange

Comission (sec) de uso de in-

formacion confidencial para
wWdguirir titulos de ( ompu

cuando estaba a punto de ser
comprada por Grupo Sanborns
El entonces socio de Franck,
Galicia, Duclaud v Robles

"'IiH-l"\l'|_1l'i]\1f||‘."|.1i".l"II l-.}lli'i

momento este despacho vincu-
ladq Sar Carlos
slim Sostiene su nocencla,

pero su reputacion se vio seria

mente danada. Para evitar que

salpicarn todos los demas
fue climinado del directorio.
“Ahora se dedica a la prictica AUN PEQUENOS
independiente”, informa Ro No tenemos el volumen de los grandes despachos
bles, uno de sus ex socios de Estados Unidos.
‘Es obvio que los abog: RICARDO RIOS
orporativos tienen acceso a DE RIOS FERRER Y GUILLEN LLARENA

B e
ENTROMETIDOS

Firmas extranjeras obligan a mexicanos a regirse por leyes del estado de Nueva York.

a globalizacidn es un arma de doble filo para los despa- ra atender los negocios de sus clientes con operaciones cos-

chos corporativos mexicanos, Si bien han visto crecer su mopalitas, como es el caso de White & Case

clientelagracias ala Inversion extranjera, cada vez actuan Ademds, ante la poca confianza que sienten hacia las ins-
mds de manera subordinada a los grandes bufetes estadou- tituciones judiciales del pals, las firmas extranjeras obligan
nidenses. a sus socios pacionales a regirse bajo la legislacion del es-

Muchas multinacionales que vienen a cerrar operaciones tado de Nueva York, "Les da miedo acogerse a las leyes me-
a México traen a su proplo equipo de asesores en derecho in- xicanas", asegura &l entrevistado, Esto eleva los costos de
ternacional. “Los despachos mexicanos nos encontramos de operacion y las primas de riesgo debido a la ambigiedad le-
mas en mas con abogados extranjeros que toman un papel gal que prevalece.
preponderanta en las negociaciones, sin ser expertos en de- Enriguez sefiala que el gran reto de México en los préxi-
recho mexicano”, dice Jean Michel Enriguez, socio del despa- maos afios es cambiar 3 legislacion mercantil y crediticia, con
che Creel, Garcia-Cuellar y Muggenburg. Muchas de estas el fin de evitar que las disputas terminen en los juzgados de
empresas foraneas ya estan abriendo oficinas en México pa- terceros paises.
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cierta informacion privilegiada
pero la necesitan para el de-
sempefio de su profesion”, di-
ce Roberto Martinez Guerrero,
socio fundador de Martinez,
Algaba, Estrella, de Haro y Gal-
van-Duque.

Un conflicto de interés que
surge a menudo en este ambito
es cuando una misma firma ma-
neja los asuntos de dos clientes
enfrentados en una operacion.
! Recientemente, una paraestatal
solicitd wvarias propuestas de
asesoria juridica en financia-
miento de proyectos, conlacon-
dicion de que el ofertante del
servicio no tuviera entre su
clientelaalos bancos conlosque
dichaempresade gobierno quie-
re negociar, lo cual es dificil de
encontrar. “Este problema se da
mucho en el medio porque hay
poca especializacion”, dijo uno

{POR QUE
DESCONFIAR?
Las relaciones de
los bufetes con el
gobierno no
necesariamente
implican una
actuacion

de los involucrados en la nego- indebida.

ciacion. !.u unico que pucde ha- ROBERTO MARTINEZ

cer el cliente en estos casos es GUERRERO,

pedir a suasesor juridico que no SOCIO FUNDADOR DE

maneje asuntos de su contrapar- MARTINEZ, ALGABA,
ESTRELLA, DE HARO Y

te por algiin tiempo, perono hay
reglas escritas al respecto.
Altimas fechas, entre lascri-

GALVAN-DUQUE

ticas mas recurrentes a los abo- porque no necesariamente im- asesor juridico enredalos asun-
gados corporativos estd la plica una actuacion indebida. tos para tardarse mas tiempo en
creciente influenciaque ejercen Laquejamas comin provie- resolverlos y facturar mis . “Es
| sobre las autoridades con el fin ne de los propios clientes. Se como los taxistas que prefieren
| de lograr posiciones ventajosas dan situaciones en las que el irse por la ruta més larga para

para sus representados en con-
cesiones o regulaciones. No hay

chas y acusaciones recogidas
‘ en la prensa de los presuntos

vinculos entre esos profesiona OFICIN S TONO
les y funcionarios. A A

“En México existe un pro 2 o .
| blema de sobrerregulacion s s 6‘;’- Z@WE ;It‘ A a::la;
econoémica y nosotros lo que s o il R WRperia.

H
H
buscamos es mayor claridad de as instalaciones de los principales bufetes corporativos se localizan -
reglas que suplan las lagunas en las zonas mas elegantes de las grandes ciudades, En México, tra- H
delaley”, se defiende Kaye con dicionalmente estos despachos estan en dreas de negocios. Uno de E
respecto a las relaciones de su los edificios que se puso de moda entre los corporativos es el conocido :
despacho con el gobierno. como El Pantalén (Torre Arcos), en la zona de Santa Fe de la capital, don- '
Martinez Guerrero sostiene de la renta por metro cuadrado va de $27 a $35 délares al mes, En este i
que la existencia de tales vincu- edificio se alojan varios de los despachos mas renombrados del pals, co- '
los es “natural” debido a la fre- mo Basham, Ringe y Correa; Jauregul, Navarrete, Nader y Rojas, y Mar- s
cuencia con que los abogados tinez, Algaba, Estrella, de Haro y Galvédn-Duque. Dtros mds planean !
tienenque acudiralas instancias trasiadarse alll. Entre las comodidades que ofrece estd el hecho de que !
regulatorias, pero que “no debe sus clientes pueden dejar sus autos enestacionamientos bien vigilados. b
verse de manerainconveniente” L - e

WWW.EXPANSION.COM.MX 12 - 26 pE Junio, 2001 : 61




cobrar mas", reconoce Robles,
¥ sefala que muchos hasta se
inventan dreas del derecho
Kaye acusa que "en algunos
\_i("‘i“lt'hll\ la presion por fac
turar es tangrande que los abo
gadosse ven obligados a mentir
con ¢l nimero de horas traba
jadas”, lo que infla las cuentas
por pagar de los clientes. De
bido a ello las empresas exigen
cada vez mas detalle en las fac
turas de servicios juridicos
Pesce a los abusos, los ab et
dos corporativos son un esla
ban imprescindible al interior
de la cadena de los negocios. La
complejidad del mundo legal
impide cerrar cualquier opera-
cion, por sencilla que sea, sin su
apoyo yasesoria. Entiemposde
crisis, sirven por ejemplo para
hacer contratos de reestructu-
ras financieras y, en la bonan
za, asisten en los planes de
inversion vy crecimiento. "Nos
gusta mas ayudar a nuestros
clientes a expandir sus nego

clos, pero también tenemos

muchotrabajoen tiempo de ¢ri
sis”, puntualiza Creel

Como los médicos respecto
a sus pacientes, para muchos

Cmpresarios son un mal nec

MUCHO 0JO.
Los errores

_ pueden costar

> millones de

- délares.

DANIEL MUNIZ
ABOGADO DE

= MIJARES, ANGOITIA,
CORTES Y FUENTES

SAaArio, O mMas aun, immpresd ||Ili!'
bl¢: ayudan a mantener su
salud financiera. Y eso, en
tiempos de la globalizacion, tic

ne 1 Il:Hi‘!&'».]l‘ 4

.
EL CHISTE ES LA CONFIANZA

clor qué hacer bromas de abogados? “Un hombre es inocente hasta que ya no puede pagar su defensa’
dicen en el ambiente de los abogados, donde las bromas abundan. Algunos ejemplos:

FHizo tanto frio el invierno pasado que vi a2 un abogado con
las manos en sus propios bolsilios,

FuUn sacerdote va al peluguero un dia.

Este no le acepta el pago y le dice: "'no
puedo recibir su dinero, porque usted es
un buen hombre, hace el trabajo de Dios".
Al dia siguiente encuentra una docena de
hiblias en la puerta de su tienda.

Va un policia y otra vez el peluguero
rechaza el pago: “usted es un buen
hombre, protege al pdblico”, Al dia
siguiente, encuentra una docena de donas
en la entrada de la pelugueria.

Va un abogado y el peluquero le dice: "No
puedo aceptar dinero de usted, es un buen
hombre, sirve a |a justicia”, Al dia siguiente, el
peluquero encuentra a su puerta una docena de

abogados esperando un corte de pelo.

62 12 20 D# UNID

#LQué tienen en comiin los abogados y los

espermatozoides? Que uno en 20 millones tiene la
oportunidad de convertirse en un ser humana,

#Un hombre se encuentra con un prestigiado
abogado a la salida de un restaurante.
~Tengo algunos asuntos urgentes y td eres un
gran abogado. {Puedes responderme dos
preguntas por $5,000 délares?
-Claroque si, Zcudl es la
segunda?

¥ .0ué diterencla hay entre una

serplente y un abogado muertos en
la carretera? Que antes de la serpiente

hay marcas de frenos.

Y hay més: www.ahajokes.com, www.clubplaneta.com,

www.workjoke.com.

WWW. EXPANSION.COM. MX




